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Über die rohrgroup solutions GmbH

Die rohrgroup solutions GmbH mit Sitz in Berlin ist die Franchisezentrale und Systemgeberin
für nachhaltige, minimalinvasive Rohrsanierung von Abwasserrohren.

Die Unternehmensgeschichte begann 2022 mit der Gründung der RG rohrgroup GmbH in
Berlin. Ein Jahr später folgte die Gründung der rohrgroup (Schweiz) AG, um den Schweizer
Markt aufzubauen.

2024 wurde der Standort Heppenheim eröffnet, um die Region Frankfurt am Main zu
betreuen, und im selben Jahr entstand die rohrgroup solutions GmbH – als logische
Weiterentwicklung und organisatorische Zentrale des Franchise-Systems.
2025 startete die Franchise-Ära: Die RG rohrgroup GmbH wurde erster Franchise-Partner,
kurz darauf folgte die rohrbase München GmbH.

Ziel der rohrgroup solutions ist es, die Rohrsanierung in Deutschland und darüber hinaus
moderner, nachhaltiger und effizienter zu gestalten.

Unternehmensvorstellung
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Wertschätzung
Respekt für jeden. Erfolge feiern,
Stärken fördern und Fairness leben.

Verantwortung
Klare Prozesse und hohe Standards
sichern Qualität. Wir stehen zu unseren
Entscheidungen.

Verlässlichkeit
Wir halten Zusagen ein und liefern beständig
hohe Qualität. Lösungen stehen im Fokus.

Vertrauen
Offenheit, Ehrlichkeit und Verlässlichkeit
schaffen starke Partnerschaften.

Transparenz
Nachvollziehbare Entscheidungen und
offene Kommunikation stärken Vertrauen.

Unsere Werte

Vision, Mission & Werte
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Zukunftsfähige Lösungen - für den Erhalt lebenswerter Räume

Lösungen, die begeistern.

Immobilien sind mehr als Investitionsobjekte aus Beton und Steinen – sie sind Orte des Lebens, der
Kultur und der Gemeinschaft. Unser Unternehmen wurde gegründet, um nachhaltige Lösungen zu

teilen und gemeinsam eine lebenswerte Zukunft zu entwickeln. Mit innovativen
Rohrsanierungstechnologien, bei denen ein neues Rohr in das bestehende Rohr gedruckt wird, bieten
wir effiziente, transparente und ressourcenschonende Lösungen, die nachhaltig Bestand haben. Mit

Verantwortung für Gebäude, die Umwelt und die Menschen, die diese Lebensräume gestalten.



Mit dem Franchise-System bietet die rohrgroup solutions ambitionierten
Unternehmer:innen die Möglichkeit, sich mit einem erprobten Konzept in einem
wachsenden Markt selbstständig zu machen.

Franchise-System im Überblick
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Vorteile für Franchisepartner:innen

Innovative Technologie für minimalinvasive Rohrsanierung („pipeprinting“-Verfahren)
Zentrale Unterstützung in Technik, Marketing, IT und Organisation
Einheitliches Qualitätsmanagement und Schulungssystem
Geregelte Arbeitszeiten dank planbarem Projektgeschäft
Nachhaltiges Geschäftsmodell mit Zukunftspotenzial

Das Geschäftsmodell



Die rohrgroup nutzt ein vom Deutschen Institut für
Bautechnik (DBIt) zugelassenes Sprühschleuder-

Verfahren zur Innenbeschichtung beschädigter
Rohrleitungen mit PU-Harz.

Das Verfahren funktioniert wie ein 3D-Druck –
schnell, präzise und ohne Aufbrucharbeiten. Zugang

zu den Rohrleitungen erfolgt über vorhandene
Öffnungen. Das neue Rohr im alten Rohr (Rohr-in-Rohr

System) ist formschlüssig und dicht.

Das pipeprinting verlängert die Lebensdauer von
Rohrsystemen erheblich und reduziert Bauzeiten,
Abfall, Energieverbrauch sowie CO₂-Emissionen.

Technologischer
Hintergrund
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Das pipeprinting-Verfahren



Fakten Details
Unternehmen: rohrgroup solutions GmbH

Gründung: 2024

Sitz: Berlin

Geschäftsführung: Kristan Dietrich

Tätigkeitsfeld: Franchisezentrale für nachhaltige Rohrsanierung

Partnernetzwerk: Deutschland & Schweiz

Systemstart: 2025

Ziel: Aufbau eines flächendeckenden Franchise-Netzwerks für Inhouse-

Sanierung

Unternehmensprofil
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Franchise für die Inhouse-Sanierung

Die Marke rohrgroup steht für moderne,
nachhaltige Rohrsanierung mit System.
Mit einem neu entwickelten Franchise-
Modell eröffnet die rohrgroup solutions
Unternehmer:innen den Zugang zu einem
wachsenden, krisensicheren Markt.

Das Konzept verbindet innovative
Technologie, zentralen Support und eine
starke Marke – und macht die
Rohrsanierung von Abwasserrohren
effizienter, wirtschaftlicher und
nachhaltiger.

Pressetext (Kurz)
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B_I umweltbau (Oktober 2023): „Erfolgreiches erstes Jahr mit Expansion“
LEWENTO Mediathek (Mai 2025): „Nachhaltige Rohrsanierung mit Sinn und
System“
UVBB-Magazin „nuvo“ (September 2025): „Wir denken Skalierung anders“ –
Interview mit Alexander Eysert
B_I umweltbau (Oktober 2025): „Franchise für die Inhouse-Sanierung: Neues
Geschäftsmodell für einen Zukunftsmarkt“

Pressespiegel (Auswahl)
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Pressefotos und weiteres Bildmaterial stehen auf Anfrage zur Verfügung.
Bitte wenden Sie sich an solutions@rohrgroup.de und geben Sie an, wer Sie sind und

wofür Sie das Material benötigen.
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rohrgroup solutions GmbH
Gustav-Holzmann-Str. 4

10317 Berlin

kristan.dietrich@rohrgroup.de
030 509 304 010

rohrgroup.de
partner.rohrgroup.de

Kristan Dietrich
Geschäftsführer




